Nazwa stanowiska:

Kierownik ds. sprzedazy i rozwoju biznesu (Business
development manager)

Miejsce pracy: Btonie, Pruszkédw, mazowieckie

e umowa o prace

e petny etat

e kierownik

e 4 dni- praca stacjonarna, 1 dzief — praca zdalna

Zakres obowigzkéw

e Aktywne pozyskiwanie nowych klientow (przygotowywanie ofert, wycen,
prowadzenie negocjacji, reprezentowanie firmy oraz prezentacja firmy i oferty),

e Wdrazanie strategii marketingowych oraz sprzedazowych,

e Realizacja planéw sprzedazowych,

e Raportowanie efektywnosci w ramach realizacji dziatan sprzedazowych

e Biezgca wspotpraca z dziatem operacyjnym oraz IT,

e Monitorowanie trendéw rynkowych z obszaru outsourcingu ustug logistycznych,

e Udziat w wydarzeniach branzowych.

Nasze wymagania

e Bardzo dobra znajomos¢ jezyka angielskiego w mowie i w piSmie (warunek
konieczny min C1) oraz jezyka niemieckiego (dodatkowy atut).

e Doswiadczenie zwigzane ze sprzedazg ustug logistycznych bedzie traktowane jako
atut,

e Wiedza na temat funkcjonowania kanatu e-commerce oraz znajomosc¢ proceséw
typowych dla tego kanatu sprzedazy.

e Bardzo dobra znajomosc¢ pakietu MS Office (w szczegdlnosci Excel),

e Determinacja w dazeniu do celu,

e Wysoka kultura osobista oraz tatwos$¢ nawigzywania kontaktow,

e Samodzielnos$¢ i bardzo dobra organizacja pracy,

e Gotowos¢ do wyjazdow stuzbowych ( max 5-10 w roku).

To oferujemy

e Stabilne zatrudnienie na podstawie umowy o prace,
e Atrakcyjne wynagrodzenie,

e Samochdd i telefon stuzbowy,

e Prywatng opieke medyczng,

e Ubezpieczenie na zycie,

e Dofinansowanie karty Multisport,



e Program emerytalny w catosci finansowany przez Pracodawce,
e Autonomie w osigganiu celéw biznesowych.

O nas

JesteSmy jedynym na rynku operatorem logistycznym wyspecjalizowanym w tak
kompleksowej obstudze procesdw biznesowych (BPO). Radzimy sobie niemal z kazdym typem
produktu, realizujemy dostawy do kazdego kanatu sprzedazy. Pracujemy z wieloma znanymi
markami, liderami wielu sektorow. Naszym klientom oferujemy nie tylko szyte na miare
zaplecze logistyczne ale réwniez bogaty pakiet dziatan wspierajgcych ich sprzedaz.

Wspdlnie z naszymi Klientami wypracowujemy rozwigzania, ktére obnizajg koszty logistyczne,
a zarazem korzystnie wptywajg na srodowisko. Bez wzgledu na to, czy chodzi o optymalizacje
materiatéw reklamowych, towardow akcyzowych. konsolidacje transportu, czy redukcje
zapaséw w mysl zasady ,just in time” — zyskuje na tym zaréwno biznes, jak i srodowisko

naturalne.

Cenimy ludzi z pasjg i zaangazowaniem, ktérzy nie bojg sie wyzwan! Dofgcz do naszego zespotu
i rozwijaj skrzydta!

Nasze ustugi realizujemy dzieki naszemu know how oraz naszym pracownikom.

Dzieki naszym zespotom kazdego dnia dostarczamy wysoka jakos¢, przektadajgcy sie na
zadowolenie naszych klientow.

,Ludzie pracujgcy razem potrafig dokonac rzeczy, ktorych osiggniecie nie $nito sie nikomu z
osobna”

Franklin Roosevel

Nasz adres e-mail: hr@xbslogistics.pl
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